
顧問先契約の決めては準備にあり！
契約のチャンスを逃さないための「川阪式」準備の秘訣を大公開！
お客様から問い合わせが来る入口（しくみ）はあるが、なかなか契約に至らない。
面談まで持ち込むが、その日に決まらない。
顧問先契約を決めるための「準備」は、きちんとできていますか？
契約のチャンスを逃さないために重要な「準備」について、詳しくご紹介します。

日時 平成２９年６月１６日（金）
午前の部 １０時００分 ～ １１時３０分 (９０分)受付開始９：３０～

午後の部 １３時３０分 ～ １５時００分 (９０分)受付開始１３：００～

会場
本町ガーデンシティ ４階
イナバインターナショナル ショールーム

貴事務所名：
午前の部 ・ 午後の部
ご来場予定時刻 時 分

ご参加予定の部に
○を付けてください。

ご住所：

ご参加者数 名様

ご参加者名

ＴＥＬ： ＦＡＸ：

そ の 他 ： ※受付は会場入口（4階）にておこないます。
※参加申込が多数の場合は、参加人数の調整をさせて頂く事もありますのでご了承下さい。

※ご参加の申込みは、申込書ご記入の上６月１２日迄にＦＡＸにて送付願います。お申込はお早めにお願いします。

無料特別セミナー 参加申込書 送付先FAX：０７８－２６５－２３０６

無料特別セミナーのご案内
(株)エッサムより
セミナー開催のご案内

地下鉄御堂筋線「本町」駅７番出口より直結

当日は会場内で椅子、机、書庫などの展示やエッサムのクラウド財務・税務ソフト、ゼロックス
のドキュワークスソフト・複合機展示、その他、ビジネスフォンやUTMセキュリティ商品の展示も
行っております。ご自由に立ち寄り下さい。

無料体験
エリアの
ご案内

お申込み・お問合せ先：株式会社エッサム神戸営業所 TEL：078-222-2371 FAX：078-265-2306

午前の部

講師：税理士 川阪 伸一 先生
定員：２０名料金：無料

午後の部 創業融資に特化して、１年で顧問６０件、
約3,000万円の報酬を獲得した事例大公開！
創業融資サービス立ち上げセミナー！

１．全国の会計事務所と取り巻く課題・・・顧問先獲得のヒントは創業融資支援に。
２．今、創業融資が熱い！創業融資に特化して問合せ殺到！単価の高い顧問先が増える理由。
３．創業融資サービスを拡販するためのマーケティング手法。
４．創業融資通過率９９％を達成するための実務ノウハウ。

講師：山本 雄幸 氏
料金：無料 定員：２０名

（川阪税理士事務所）

（株式会社船井総合研究所
会計事務所コンサルティングチーム）


